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OBJECTIFS GENERAUX DE LA FORMA

Montrer les caractéristiges et les avantages particulgedes opérations
internationales liées au métier du négocedet courtage

U Faire connaitre les contraintes techniques, économiques et juridiques liées au
transport
Internationalde marchandises.
i Faire repérer les potssOf S& RQdzy O2Yy G NI (i eR@stagtS I 2 (
trés pragmatique et concret.
U Faire connaitre lestratégies de vente des bateaux de péches, des chalutiers,
des navires de plaisance

OBJECTIFS SPECIFIQUES DE LA FORNM

Cette formation permettra aux participants :
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internationales, et plus particuliement de négoce international.
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négoce international
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communication avec les professionnels des métiers du commerce et de la
logistique internationale.
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Laf or mati on sb6badresse auxX
directeurs ;

employeés ;

étudiants ;

entrepreneurs ;

commercants ;
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DATE / DUEE / LIEU

Cette formation se déroulera @8 au 13écembre2020 a Accra au Ghana.
Arrivée des participants : Mardi 08 Décembre2020.
Départ des participants: dimanchel3 Décembre2020.

METHODOLOGI

La méthodologie de cette formation mettra en avant les approches pratiques et
participatives tels que :

Vapports th®oriques et ®changes dobéexp
V projections de vidéos ;

V®changes / d®bats sur | es cas pratig
Vexercices do®valuation ;

V support de cours.

V Parrainage

Notre Salle de cours

Adaptéepour une formation de qualité




CIRCUIT TOURISTIQU

En vue de bien s'imprégner des habitudes de vies des Ghanéens, le petit déjeuner
sera pris a l&hanéenne "Street FoddEt les sites suants seront par la suite
Visités:

1 - Osu Castléfort construit par ledollandais en 1652 pour la vente desclavey

2 ¢ Kwame Nkrumah park la Tombe et le Musée de Kwame Nkruma)

3-James Towrfphare de 28 m tres construit ~ | 6origine et
4 - Independence squarénonuments a la lutte pour I'indépendance du Ghana

5 ¢ DuboisHouse [La maison ou il a vécW.E.B. DuBoie pere du panafricanisme )
6¢Makolamarketd LJ dza 3INI YR YIF NOKS RS £ Q! FNA | d
7-Art center(marché des arts)

8 - visite des entreprises et rencontre avec les entrepreneurs Mimastriels
Ghanéens (en cours de négociation).

51 ya imidiléD&feuner se prendra au restaurant la Ghanéenne, situé au
marché des équipements électroniques@DOW RISE

En soirée on visitera des lieux de réjouissances afin de suivre la musique
typique Ghanéenne dite kIVE BAND a THEPLACIEt le diner se prendra sur
place a la facon Ghanéenne

_NB :Durant toute la durée du séjour au Ghana, un [seya mis a la
RAaLIZaAuUAZ2ZyYy RSa |LIWINByYylyua FFAY | dzG
déplacements.



https://www.tripadvisor.fr/Attraction_Review-g293797-d318022-Reviews-W_E_B_DuBois_Center-Accra_Greater_Accra.html
https://www.tripadvisor.fr/Attraction_Review-g293797-d318022-Reviews-W_E_B_DuBois_Center-Accra_Greater_Accra.html



https://www.linkedin.com/in/ben-aly/
http://www.startupane.com/
https://www.linkedin.com/in/max-wouaha-282a0a5b/
http://www.buffalocommodityinc.com/
mailto:maxwouaha@buffalocommodityinc.com
https://www.linkedin.com/in/innocent-aka/

CONTENU DE LA FORMATIC

PARTIE A

| c COURTAGE
-notion
-définition

Il - GENERALITES SUR LA NOTION DE COUR
DES NAVIRES

- LE COURTAGE MARITIME MODES
OPERATOIRESIEFORMATIONS

A- Modes opératoires

B- Informations

V- COURTIER MARITIMBEFINITION ET ROLES

A- Définition de courtier maritime
BwstsfSa RQdzy O2 dzNIiA

V ¢ TECHNIQUES DE VENTES DES NAVIRES

PARTIE B

| 0 COMPRENDRE LE NEGOCE

A) négoce

B) comprendrée mécanisme de agociation
C) mise en situation de@gociation

D) création des comptes enagociation

Il 0 DOMAINE BANCAIRE EN NEGOCE
A) comprendre le Branisme de banque e
instruments bancaire
B) les instruments financiers dégoce: impegnation
dela regle de change

1-remise documentaire

2-credit documentaire

3-aval de traite

4-reglement par cdque

[l 0 PRESENTATION DES SITUATIONS [
NEGOCE ETUDE DE CAS DES PRODUIT
TROPICAUX

A) fiche technique du cacao
B) fichet echni que

C) fiche technique du aaf

D) fiche technigue Manganése
E) fiche technique Phosphate
F) fiche technique Terre rare
G) fiche technique Pétrole

des noi x

IV U LES REGLES DU JEU EN NEGOCE

A) comprendre les forces et faiblesse des concusre
B) connaitre nos forces et faiblesses

C) quels sont les pges et comment riposter

V u CAS PRATIQUES

A) mise en situation deégoce
B) comment égocier et comprendre un contrat (
négoce
C) comment rechercher et se faire voir par les clie
(visibilié

VI u LES MODES DE TRANSPORT EN NEGO:
INTERNATIONAL

- Transport maritime

Processus de transport des marchandises
- Définition

- Réglementation

- Exemples (la conteneurisation, étude des matieres

premiere)
- Transport aérien
- Le fret

D

- Transport international

ot}



STRUCTURATION DE LA FORMATION

MARDI 08Décembre

Arrivée degarticipants

RENCONTRE ET DINER DE BIENVENUE

MERCREDO Décembre

08H30g 09H30

Petit déjeuner

09H30-10H30
Courtage: notion et définition
*notion

*Définition

10h30-12h30

Généralités sur la notion de
courtage des navires

PAUSECAFE 12H3013H30

APRESIDI

13h30-15h30

Le courtage maritime:
modes opératoires et
informations

*Modes opératoires
* Informations

15H30-17H30
Courtier Maritime : définitions

et roles

courti g
ddéun c

*Rélesd 6 u n
*Définition
maritime

17H30-19H00

Technigues de ventes des navires

DINER 20HO00




JEUDLODécembre

08H30¢ 09H30

Petit déjeuner

09H30-10H30

Domaine bancaire du négoce
Comprendre le mécanisme de
banque et instruments bancaires
instruments financiers du
négoce : imprégnation de la réglg
de change
- Transfert de crédit
- Remise documentaire
- Crédit documentaire
- Aval de traite
- Reglement par chéque

10h30:12h30

Présentation des situations du
négoce: étude de cas des produits

tropicaux
-fiche technique du cacao
-fiche technique

-fiche technique du café
-fiche techniquévlanganese
-fiche techniqud®hosphate
-fiche techniquéerre rare
-fiche techniqudPétrole

Etc.

PAUSE CAFE 12h303h30

APRESIDI

13h30:15h30

Les regles du jeu du négoce
- Comprendre les forces et
faiblesse des concurrents
- Connaitre nos forces et
faiblesses
- Quels sont les piéges et
comment riposter

15H30-17H30

Cas pratiques
- Mise en situation de négoce
- Comment négocier et compae
un contrat de négoce
- Comment rechercher et se faire
voir par les clients (visibilité)

17H30-19H00

Les modes de transport du
Négoce international
- Transport maritime
Processus de trarmp des
marchandises
- Définition
- Réglementation
- Exemples (la conteneurisation,
étude des matiéres premiere)
- Transport aérien
- Le fret
- Transport international
- Logistique et tansit du Négoce
international
- Les incoterms

DINER 20H00




VENDREDI1 Décembre
MATIN
08H30¢ 09H30 09H30612H30
Petit déjeuner CAS PRATIQUE {partie)
APRES/IDI
12h30¢ 13h30 13h30¢ 17h30
PAUSE CAFE CAS PRATIQUEartie)
DINER 20H00
SAMEDI12 Décembre
08H30¢ 09H30 09H30¢ 14H00
Petit déjeuner VISITES TOURISTIQUES
PAUSE CAFE 14HOD5H30
APRESIDI
REPOS
15H30¢ 19H30
DINERS Q! | w 926H0DQ w

21HO00
SOIREE LIBRE

DEPART DES PARTICIPANTS

NB: La prise en charge des participants est faite dés leur arrivée a Accra
DuMardi 08 Décembrejusqu'a la date de leur départ dimanche BDécembre.



FACTURATION ET OPTIO"N

Inscription 50 000 FCFA (non remboursable)
Frais de formation 635 000 FCFA
Date limitedepai ement des fr alef Ndvembrescr i pti on
Date limite de paiement des frais de formation le 15 Novembre

Tousles«Renaceé b®n®f i ci er ont déune remi se
Sur les frais de formations

*Payement en tranches possible



QUELQUES IWGES DE LA PRECEDENTE FORMAUI08¢ 12 FEVRIER ACCRA

Affiche de la précédente formation Les apprenant®n pleine séance de cour:

Pausecafé Remise des attestations de fin de formatiol

Visite du Mausolée du Dr KWAME City tour



DES LIEUX PRS AVOUS ACCUEIL

Des hétels étoilés pour un sé;

our de qualité
g O B
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Une restauration adaptée pour régaler vos papille



